
Praktisk Affärsutveckling - att göra rätt sak i rätt ordning! 



 

 

Kostnadsfritt och egen tid!  
Motorvägen  

  
 



 

Synliggöra 

Ramirent (maskiner + mervärden)  - Cramo (maskiner) 

Ekonomerna Ramirent - Produktcheferna Ramirent 

Mervärde/gratis - Tjänster/kostnadsfritt 

Umeå 100 tjänster 

Byggbolag Kalix 

 



• Personlig försäljning 

• Google 

• Fråga en vän 

Samsyn försäljning 



Exempel på produkt (och maskin), tjänst och metod 
 

Affärsutveckling 

Strängsprutning 

Plastprofil 

Kantpress 

Tvätthall 

Badrum 

osv 



Konkreta exempel på Google 



  
 
   
    LW Balsta på YouTube 
     http://www.youtube.com/user/lwbalsta 
     
     

 
    
 
 

http://www.youtube.com/user/lwbalsta


  
 
    Felix Arvid Ulf Kjellberg 
 
 
 
 

http://www.youtube.com/user/PewDiePie


  
 
      PEWDIEPIE 
     http://www.youtube.com/user/PewDiePie 
 
 
 

Prenumeranter - följare 

http://www.youtube.com/user/PewDiePie


 

 

Paketering 







Bastext för flera syften - ”Hjärtat” 
• Produktblad 
• Webbplats 
• Underlag säljsamtal 
• Med mera 
 

En inventering av kompetens 

och kunskap tillsammans med 

produkter och maskiner. 
  

 



Det man inte beskriver i text… 
 

Har man inte! 







Mikrosajter och dess kopplingar 

Kostnadsfritt utbildningsmaterial 
http://sökmotoroptimeringstips.se 

 

http://sökmotoroptimeringstips.se/


 

• Telefonbokningsmanus 

• Frågor under kundbesöket 

• Förslag på agenda på kundbesöket 

• Presentation företaget (kort) 

• Erbjudande företaget – produktblad samt bastexter 

• Referens – success stories 

• Utbildningsmaterial 

 

I en säljpärm utgår nedan från bastexterna : 



Kostnadsfritt 
utbildningsmaterial 
http://säljpärm.se 

 

http://säljpärm.se/


Kostnadsfritt 
utbildningsmaterial 
http://praktiskaffärsutveckling.se 

 

 

http://www.praktiskaffärsutveckling.se/


Modellen praktisk affärsutveckling med paketering 
http://praktiskaffärsutveckling.se 

 

Säljpärmsinnehåll 
http://säljpärm.se 

 

Hemsidor, mikrosajter mm 
http://sökmotoroptimeringstips.se 

 

Stöd vid personlig försäljning 
http://personligförsäljning.se/ 

 

Sammanfattning 

http://www.praktiskaffärsutveckling.se/
http://säljpärm.se/
http://sökmotoroptimeringstips.se/
http://personligförsäljning.se/


Mikael Eriksson    Mats Rigglöv 
Vitendo Affärsutveckling   Extrude Interactive AB 
mikael@vitendo.se   mats@extrude.se 
070-66 00 127    0708-755 435 
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